
Lannevesi tutuksi -hanke



Ongelma: tietävätkö muut, että olemme täällä?

Lannevesi on noin 600 asukkaan kylä 
Saarijärvellä. 

- oma kyläkoulu ja päiväkoti 
- hyvät yhteydet Jyväskylään (45 

km) ja Äänekoskelle (25 km)

Kaksi ongelmaa:

- tulijoita olisi välillä, mutta taloja ei 
löydy kaupaksi

- kylä ei ole kovin hyvin tunnettu, 
tulijat usein paluumuuttajia



Investointi: kyläkyltit ja ulkovarasto

- Tervetuloa-kyltit kylän rajoille 
Jyväskylästä ja Saarijärven 
suunnalta tultaessa. Kyltteihin myös 
kylän oman sivuston osoite: 
lannevesi.fi

- Kunnon ulkovarasto kylän 
markkinointivälineiden 
säilyttämiseen.

- Infokyltti Saharannan ulkoilualueelle.

https://www.lannevesi.fi/


Kehittäminen: markkinointia kaikissa kanavissa!
1. Iso kesätapahtuma

Esiintyjäksi saimme Laura Voutilaisen ja Riku 
Niemen orkestereineen.



Markkinointiin uutta voimaa

2. Kesätyöntekijän palkkaaminen: Jenna 
Jokinen valmisti markkinointimateriaalia ja 
osallistui markkinointitilaisuuksiin.

Ostimme Lannevesi-kuvia kylän 
markkinoimiseen.



Turuille ja toreille

3. Messuille ja markkinoille osallistuminen, uusi markkinateltta



Perinteistä ja somea
4. Mainoksia kylästä ja 
kesätapahtumasta lehtiin ja 
sähköiseen mediaan

Tällä kampanjalla 6361 uutta kävijää lannevesi.fi-sivuilla!

Lannen lantti, matkamuisto Lannevedeltä



Myytävien talojen kartoitusta

Kyselijöitä on, mutta harvoin löytyy 
haaveiden mukaista taloa tai tonttia…

Yksi kohde myytiin muutamassa 
viikossa tämän kampanjan jälkeen.



Mitä opimme?

- Hankkeen suunnittelu ja budjetointi pitää aloittaa kuukausia 
ennen haun deadlinea.
- Mitä ongelmaa halutaan lähteä ratkaisemaan?
- Kustannusarvion tekemiseen pitää varata kunnolla aikaa: hintojen 

vertailu vaatii paljon yhteydenottoja.
- Yhteistyö eri kumppaneiden kanssa käyntiin jo 

suunnitteluvaiheessa!
- Miten kotikunta/kaupunki/paikalliset yhteisöt haluaisivat olla mukana?

- Viranomaisyhteistyö kuntoon ennen hakua: valtuudet yms.



Mitä opimme?

- Leader Viisari on korvaamaton tuki.
- Verkostot käyttöön: omalta kylältä löytyy uskomattomia voimavaroja.
- Tilitoimiston kanssa tiivis yhteistyö koko hankkeen ajan, tiiviimpi kuin 

tavallisesti.
- Some: jos mainostaa somessa, kannattaa varata aikaa 

yhteydenottoihin vastaamiseen! Ihmiset haluavat tietää lisää.
- Kuka on vastuussa yhdistyksen viestinnästä/somesta ja miten paljon on valmis 

käyttämään aikaa siihen hankkeen aikana?



Suosittelemme:

- Myytävien talojen ja tonttien kartoitus: tätä voi jatkaa hankkeen jälkeenkin!
- Rohkeaa mainostusta: somemainostus toi valtavan määrän uusia kävijöitä 

kylän nettisivuille ja poiki paljon yhteydenottoja.
- Asiantuntijoiden hyödyntäminen, esim. kesätyöntekijä.
- Ison tapahtuman järjestäminen: ei aiempaa kokemusta, mutta hyvien 

verkostojen avulla onnistui!

- Tiedettävästi kolme uutta perhettä muuttanut hankkeen aikana kylälle!
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